5 Schritte zu maximaler
Sichtbarkeit

Wie Du Deine Website in einen Kundenmagneten verwandelst




Website # Sichtbarkeit

Viele Unternehmen investieren Tausende
Euro in schone Websites, die niemand
sieht.

In diesem Guide erfahrst Du, wie Du Schritt B |
fur Schritt sichtbar wirst, mehr Kunden

gewinnst und Dein Business skalierst.
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Schritt 1: Klare Botschaft

Definiere in einem Satz, was Du fur wen tust.

Beispiel: ,Wir helfen Selbststandigen, mit ’
professionellen Websites und Marketing 8
online Kunden zu gewinnen.”

Ohne klare Botschaft — keine Kunden.




Schritt 2: Zielgruppe definieren

Wer ist Dein idealer Kunde?

SPRACHE
Welche Probleme hat er wirklich?

Welche Sprache spricht er? el

e _O

BEDURFNISSE

— Je klarer Deine Zielgruppe, desto besser performt Dein Marketing.

Ginh



Schritt 3: Sichtbarkeit durch SEO & Ads

SEO bringt Dich langfristig nach vorne.

Google Ads & Social Ads liefern sofortige
Sichtbarkeit.

Thema Ads
(sofort sichtbar)

Die Mischung macht's: Kurzfristig Ads,
langfristig SEO.
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Schritt 4: Social Proof & Vertrauen

Kunden kaufen nur, wenn sie
Vertrauen haben.

nouper »Ich bin sehr ,Die
Service und zufrieden Zusammen-
, , tolle und arbeit war
Nutze Testimonials, Ergebnisse.”  empfehle es sehr gut.”
Bewertungen, Fallbeispiele. gern weiter.
Julia Moller Stefan Wagner Anna Schmidt

,Wenn andere es geschafft

v haben, schaffst Du es auch.”



Ginh

Schritt 5: Kontinuitat & Optimierung

Marketing ist kein Einmal-Projekt.

Miss Deine Ergebnisse, optimiere
regelmallig.

Kleine Stellschrauben — grol3e Wirkung.

Wachstum entsteht durch Konstanz.



Du hast
gehandelt!

Du kennst jetzt die 5 Schritte. Wir gehen
gemeinsam mit Dir in die Umsetzung.

Du direkt Ergebnisse siehst:

| 4/- \ &

GENIAL MARKETING
Expertise fir Marketingerfolg
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